
Una smart solution per la sostenibilità della
Supply Chain

Supportare i fornitori e migliorare le condizioni d’acquisto senza costi né vincoli. 
Una soluzione distintiva, aperta, sostenibile che rafforza la posizione di mercato 

dell’azienda cliente, la sua relazione con i fornitori e i suoi ratios finanziari
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Cos’è Polaris?
Polaris-wcs® è la smart solution realizzata dal Gruppo TXT per gestire in 
modo dinamico e centralizzato la componente finanziaria delle relazioni di 
fornitura, superando i limiti delle soluzioni tradizionali di Supply Chain 
Finance. Una soluzione aperta, priva di costi significativi per i clienti, ma con 
numerosi vantaggi per il cliente e per i suoi fornitori. 

Polaris-wcs® permette ai fornitori di 
trasformare il loro credito verso il 
cliente in liquidità in modo facile, 
illimitato e conveniente, senza 
attingere alla propria capacità di 
credito

SOSTENIBILITÀ 

Polaris-wcs® garantisce 
trasparenza e comparabilità delle 
condizioni economiche applicate 
dai partner finanziari del sistema.

TRASPARENZA

Polaris-wcs® è una soluzione 
innovativa, basata su 
un’architettura contrattuale unitaria 
ed un paradigma di mercato aperto, 
perfettamente integrata con gli ERP 
SAP.

INNOVAZIONE

MADE IN ITALY
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Da Hub a Ecosistema: l'evoluzione di Polaris

Old Solutions Polaris Ecosystem



5Lo schema concettuale

• Gestisce l’onboarding dei diversi 
attori

• Gestisce la formazione dei contratti 
di vendita dei crediti commerciali

• Supporta la gestione dei 
pagamenti del Buyer ai creditori, 
anche in forma anticipata 
(dynamic discounting)

Supplier
• Conferiscono a Polaris le 

informazioni necessarie ad 
operare con i Finanziatori 
(KYC)

• Utilizzano Polaris per vendere 
le proprie fatture o  ottenerne 
il pagamento anticipato 
(Dynamic Discount)

Funder
• Determina e pubblica su 

Polaris le linee di credito e i 
prezzi per l’acquisto di crediti 
commerciali verso il Buyer

• Può scambiare gli asset 
acquisiti  nei confronti del 
Buyer sul mercato 
secondario

Buyer
• Definiscono i propri programmi 

SCF (partecipanti e condizioni)
• Alimentano su Polaris le 

informazioni sui loro debiti 
commerciali e ne dichiarano la 
pagabilità

Assicurazione crediti
• Fornisce capacità di credito sul Buyer 

a beneficio dei Finanziatori interessati 
o direttamente dei fornitori

• La copertura può anche essere di 
tipo «Capital relief», con l’effetto di 
ridurre l’impiego di capitale da parte 
del Funder



Derisking
Riduciamo il rischio delle 
operazioni SCF per tutti gli 
attori e miglioriamo il 
rapporto rischio/rendimento 
delle medesime

Efficienza
Rendiamo più efficiente 
l’utilizzo della disponibilità di 
credito, i processi di 
adesione e la struttura 
contrattuale

Credito
Assicuriamo più credito alle 

politiche di gestione attiva 
del ciclo di cassa

Community
Creiamo delle business 

communities in cui possano 
essere condivisi obiettivi, 

informazioni, processi oltre 
che credito e liquidità

Perché scegliere Polaris? 6



Gestione centralizzata

Neutralità contabile

Efficienza allocativa

Disponibilità di una leva 
di credito aggiuntiva

Ottimizzazione rischi di credito 
e operativi

Riduzione costi di processo

Declinazione di un prodotto 
tradizionale in formato open e digitale

Possibilità di risparmiare sul 
capitale regolamentare 
allocato

BUYER FUNDER

No costi fissi. Pay per use

Vendere di più, senza rischi

Neutralità finanziaria (no 
debito)

Assenza di vincoli

SUPPLIER

Collaborazione vincente 
tra Buyer, Funder e Supplier

7



8Scalabilità – Portabilità – Neutralità contabile

Portabilità
Libertà da relazioni bancarie 
esclusive, evitando ogni tipo di 
impatto sulle relazioni di filiera (ma 
se la relazione esclusiva è una scelta, 
Polaris la gestisce) 

Neutralità contabile
Il finanziamento del circolante non 
diventa mai debito finanziario, né 
per il Buyer, né per il Supplier

Scalabilità
Polaris è una soluzione aperta, che 
permette quindi di sostenere 
esigenze di qualsiasi dimensione



Soluzioni per le esigenze di 
Buyer e Fornitori
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Polaris: soluzioni per i Buyer

BUYER’S GOAL

Supportare e 
fidelizzare i supplier

Allungare i termini di 
pagamento

Aumentare il volume 
degli acqusiti

Impiegare eccessi
transitori di qualità

Sustainability 
Journey

Purchase Order 
Finance

Open Liquidity 
Sourcing 

Open Liquidity 
Sourcing 

Liquidity 
Investment

Credit 
Enhancement

Credit 
Enhancement



11Strumenti di supporto ai supplier

DescrizioneOfferta Polaris Soluzione

Rivoluziona le tue 

soluzioni di SCF.

Open Liquidity Sourcing 

Uno strumento per consentire la 

negoziabilità del credito dei supplier, 

all’interno di una cornice contrattuale e 

operativa che garantisce al Buyer il totale 

controllo sul suo debito, senza impatti sulla 

sua classificazione contabile. 

Prefinanziamento

facile e autoliquidante.

Purchase Order Finance

I Partner finanziari aderenti a Polaris 

valutano la concessione di linee di credito 

per anticipo su contratti confermati dal 

Buyer, a favore dei supplier aderenti a 

Polaris. Un pilastro di certezza finanziaria, 

intorno al quale costruire il rapporto di 

fornitura



12Strumenti di supporto per le politiche attive

DescrizioneSoluzione

La tua visione ESG, 

in azione.

Sustainability Journey

Polaris offre programmi di supporto per i supplier 

nelle politiche di sostenibilità, legando le 

condizioni di pricing alle performance sostenibili 

e offrendo sconti fino al 20% sui costi di 

transazione.

Uno strumento per la 

tua tesoreria.

Liquidity Investment

Con Liquidity Investment si può ottimizzare 

l'investimento di liquidità a breve, consentendo 

ai supplier di ottenere pagamenti anticipati in 

cambio di uno sconto finanziario.

Un boost per la 

gestione 

del tuo ciclo 

operativo. Credit Enhancement

Polaris, grazie ai suoi Partners finanziari e 

assicurativi, offre capacità di credito per 

migliorare le condizioni di pagamento verso i 

supplier e incrementare gli acquisti, sfruttando 

l'ingegneria assicurativa e finanziaria.

Offerta Polaris



POLARIS

Supplier 1
Non vende al buyer 
merci/servizi oltre il 

limite di fido interno o 
assicurativo 

Supplier 2
È disposto ad allungare 
i termini di pagamento,  
se può ottenere liquidità 

quando  gli serve

Supplier 3
Ha bisogno di incassare 

prima Buyer

Bank

Paga il corrispettivo della cessione

… e anche per i supplier

Vende il credito quando il fido è saturo e ci 
sono nuovi ordini da evadere 

Vende il credito quando ha bisogno di cassa 

Vende il credito (o accede al dynamic 
discount) quando ha bisogno di cassa 

Paga in anticipo su richiesta del supplier

Alimenta le 
fatture pagabili

Paga a 
scadenza i 

crediti 
acquistati 

dalla Banca 

Compra su 
richiesta del 

supplier



Sintesi e Partnership



15Polaris come strumento per:

• Allungare i tempi di pagamento verso i fornitori aiuta 
ad equilibrare la struttura finanziaria dell’azienda, 
senza fare ulteriore debito

• L’utilizzo di Polaris-wcs® come strumento di gestione 
del ciclo passivo consente di beneficiare di un regime 
di «neutralità contabile» e di evitare una dipendenza 
eccessiva dai singoli partner finanziari

• Liquidity Investment può essere, 
contemporaneamente, uno strumento di 
ottimizzazione della tesoreria a breve ed uno 
strumento di supporto verso classi di fornitori 
caratterizzati da volumi di acquisto troppo limitati o 
non ricorrenti per essere inseriti nel circuito operativo 
di programmi che coinvolgono anche i partners 
finanziari

• Decriticizzare la dilazione di pagamento concessa 
dal fornitore e negoziare condizioni di pagamento 
più interessanti, laddove se ne ravvisasse 
l’opportunità

• Credit Enhancement di Polaris-wcs® può essere un 
ulteriore strumento, utilizzabile nella negoziazione 
con fornitori che siano particolarmente sensibili 
all’ammontare dell’esposizione creditizia verso il 
cliente

• Purchase Order Finance può costituire uno 
strumento finanziario interessante per supportare i 
fornitori chiamati a incrementare in modo 
significativo la loro capacità di produzione, piuttosto 
che a partecipare a progetti dotati di una 
pianificazione molto rigida

Il Procurement Il Finance



Banche e Factor i cui sistemi sono integrati con Polaris
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Partner attivi

Partnership
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© TXT WCS –All rights reserved. Confidential and proprietary document. 
This document and all information contained herein is the sole property of TXT WCS . No intellectual property rights are granted by the delivery of this document or the disclosure of its content. This document shall not be 
reproduced or disclosed to a third party without the express written consent of TXT WCS . This document and its content shall not be used for any purpose other than that for which it is supplied. The statements made herein do 
not constitute an offer. They are based on the mentioned assumptions and are expressed in good faith. Where the supporting grounds for these statements are not shown, TXT WCS will be pleased to explain the basis thereof. 

Via Milano, 150
20093 Cologno Monzese (MI) 
Italy

+39 02 257711
www.txtgroup.com 
  

www.polaris.txtgroup.com

Polaris-wcs

Discover More

Riferimenti:
Francesco Sacchi - CEO
email: francesco.sacchi@txtgroup.com
M +39 335 65 13 131

https://polaris.txtgroup.com/
https://www.linkedin.com/company/polaris-wcs/?viewAsMember=true
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